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Werde Teil unseres Teams als 

Werkstudent  

Digital Analytics (m/w) 

Du sorgst dafür, dass unsere monatlichen Analysereports 

inhaltlich korrekt und pünktlich an den Kunden geliefert werden. 

Zudem unterstützt Du das Team bei anfallenden ad hoc-Reports. 

Deine Kollegen werden es Dir danken.   

Deine Aufgaben 

� Datenerhebung: Daten aus den Analysetools exportieren bzw. bei 

beteiligten Agenturen anfragen 

� Datenaufbereitung: Mit Hilfe von MS Excel Daten aus den 

verschiedensten Quellen (Website, Social Media) 

zusammenfügen 

� Reports mit den wichtigsten Marketing-Kennzahlen mit 

PowerPoint erstellen 

� Kommunikation mit dem Kunden: z.B. Versand des Reports oder 

Abstimmung dazu im Vorfeld  

� Qualitätssicherung: Fehler passieren jedem, daher prüfen wir 

unsere Reports gegenseitig  

Dein Profil 

� Du studierst noch mindestens zwei Semester 

� Du hast bereits Erfahrung in der Arbeit mit Excel und PowerPoint 

und willst diese Kenntnisse ausbauen 

� Du arbeitest genau und zuverlässig 

� Du kommunizierst gerne mit dem Kunden (auch auf Englisch) 

� Du kannst uns vor allem in der ersten Hälfte des Monats 

unterstützen (10-20 h/Woche) 

Arbeiten bei FELD M 

Wir bieten Dir einen fair bezahlten Nebenjob in offener 

Atmosphäre und einem tollen Team. Zudem streben wir eine 

Zusammenarbeit über mehrere Semester an. Du wirst in dieser 

Zeit viel lernen - dementsprechend sind wir auch gerne bereit, 

das Aufgabenspektrum mit der Zeit zu erweitern.  

  

Wir freuen uns darauf, Dich kennenzulernen. Bewirb Dich jetzt per 

Mail an bewerbung@feld-m.de 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

FELD M ist eine analytisch wie 

kreativ arbeitende Beratung 

für digitales Marketing mit 

Sitz in München. Wir 

fokussieren uns auf die 

Entwicklung und Umsetzung 

von Marketingstrategien 

sowie auf die analyse- und 

kennzahlengestützte Erfolgs-

steuerung. So erarbeiten wir 

gemeinsam mit unseren 

Klienten nachhaltige 

Kommunikations-, Vertriebs- 

und Produktlösungen für die 

Kundengewinnung und 

Kundenbindung. Als 

ausführende Beratung 

unterstützen wir zudem bei 

der Implementierung der 

erarbeiteten Maßnahmen. 

 

Wir legen großen Wert auf 

einen transparenten und fairen 

Umgang mit Kunden, 

Mitarbeitern und Partnern. 


